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Abstract

We analyze the determinants of trust and trustworthiness in a matching equilibrium

when agents have heterogeneous predispositions towards trusting and trustworthy behav-

ior, there is transmission of information via both individual and collective reputations,

and successful matches may persist. In new matches, more social trustworthiness breeds

more individual trust. However, whether more social trust breeds more or less individ-

ual trustworthiness depends on the observability of individual histories of play. If it is

low, more trust generally breeds less trustworthiness, while if it is high, more trust breeds

more trustworthiness. We combine the links between social trust and trustworthiness to

construct a general trust/trustworthiness equilibrium and discuss its properties.
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Abstrakt

Táto štúdia analyzuje faktory ovplyvňujúce dôveru a dôveryhodnost’ v rovnovážnom

stave, ked’ ekonomickí agenti majú heterogénne predispozície pre dôverné a dôvery-

hodné správanie, informácie sa prenášajú prostredníctvom individuálnych a kolektívnych

reputácií, a úspešné transakčné vzt’ahy môžu pretrvávat’. Pri nových vzt’ahoch, viac

spolǒcenskej dôveryhodnosti prináša viac individuálnej dôvery. Avšakči viac spolǒcenskej

dôvery prináša viac alebo menej individuálnej dôveryhodnosti závisí na tom, do akej

miery ekonomickí agenti poznajú správanie sa svojich potenciálnych partnerov v min-

ulosti. Ked’ je táto znalost’ malá, viac spoločenskej dôvery vedie k menšej individuál-

nej dôveryhodnosti, ale ked’ je táto znalost’ vel’ká, viac spoločenskej dôvery vedie k

väčšej individuálnej dôveryhodnosti. Táto štúdia potom spája tieto dve závislosti medzi

spolǒcenskou dôverou a dôveryhodnost’ou a analyzuje celkový rovnovážny stav a jeho

vlastnosti.
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